
よ
っ
て
サ
ー
ビ
ス
が
提
供
さ
れ
る
。

「
当
社
に
と
っ
て
もM

icrosoft.N
E
T

で
の
シ
ス

テ
ム
開
発
は
新
た
な
挑
戦
で
し
た
。『B

V

M
anager

』の
最
新
版
の
開
発
が
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ

ス
テ
ム
よ
り
も
１
年
ほ
ど
先
行
し
て
い
ま
し
た

の
で
、
そ
ち
ら
で
蓄
え
た
技
術
を
盛
り
込
む
こ

と
に
な
り
ま
し
た
。
間
も
な
く『W

indow
s
7

』

も
リ
リ
ー
ス
さ
れ
る
よ
う
で
す
が
、
長
く
使
っ
て

い
た
だ
く
も
の
な
の
で
、な
く
な
っ
て
し
ま
う
Ｏ

Ｓ
に
対
応
し
た
シ
ス
テ
ム
で
は
お
客
さ
ま
に
不

安
を
与
え
ま
す
。
常
に
最
新
の
技
術
で
サ
ー
ビ

ス
を
提
供
す
る
こ
と
が
必
要
だ
と
考
え
、

M
icrosoft.N

E
T

で
開
発
す
る
と
い
う
判
断
を
し

ま
し
た
」

M
icrosoft.N

E
T

に
よ
る
ホ
テ
ル
側
の
メ
リ
ッ

ト
と
し
て
は
、
導
入
時
に
お
け
る
手
間
や
コ
ス

ト
削
減
、
そ
れ
に
メ
ン
テ
ナ
ン
ス
の
手
軽
さ
が

挙
げ
ら
れ
る
だ
ろ
う
。

「
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
・
サ
ー
バ
ー
型
の
シ
ス
テ
ム
で

は
パ
ソ
コ
ン
が
壊
れ
た
り
、
新
し
い
も
の
に
入
れ

替
え
る
だ
け
で
す
べ
て
の
ア
プ
リ
ケ
ー
シ
ョ
ン

を
再
イ
ン
ス
ト
ー
ル
す
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。

こ
の
作
業
だ
け
で
管
理
者
の
方
は
一
日
を
忙
殺

さ
れ
る
こ
と
も
あ
る
と
聞
い
て
い
ま
す
」

シ
ス
テ
ム
管
理
に
手
間
を
か
け
る
の
は
本
業

以
外
の
労
力
が
増
え
る
こ
と
で
あ
り
、
こ
こ
を

省
く
と
い
う
努
力
は
今
後
必
須
で
あ
ろ
う
。

買
っ
た
も
の
が
利
益
に
変
わ
る
た
め
の
構
造

最
後
に
、
今
回
の
新
シ
ス
テ
ム
に
よ
っ
て
、
購

買
部
そ
の
も
の
が
ど
の
よ
う
に
変
貌
で
き
る
と

考
え
て
い
る
の
か
を
聞
い
た
。

「
購
買
部
の
方
の
使
命
は
、『
い
か
に
効
率
よ

く
』、『
い
か
に
安
く
』、『
い
か
に
品
質
を
落
と
さ

ず
に
』だ
と
思
い
ま
す
。
現
在
も
、
各
ホ
テ
ル
の

皆
さ
ん
が
こ
れ
を
必
死
に
遂
行
さ
れ
て
い
ま
す
。

し
か
し
、
購
買
と
い
う
仕
事
は
決
し
て
一
部
署

だ
け
で
は
完
結
せ
ず
、
キ
ッ
チ
ン
を
は
じ
め
と
し

て
ホ
テ
ル
の
す
べ
て
の
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
協

力
を
得
ら
れ
な
け
れ
ば
成
立
し
な
い
も
の
で
す
。

キ
ッ
チ
ン
は
シ
ェ
フ
の
経
験
と
勘
に
基
づ
い
て

『
こ
れ
が
必
要
な
ん
だ
か
ら
、
ど
う
し
て
も
買
っ

て
ほ
し
い
』と
言
っ
て
く
る
。
そ
れ
に
対
し
て
購

ユニコーン

ホテル専用「購買FBCシステム」を

新開発 ㈱ユニコーンは来年早々をめどに、ホテルの購買業務に特化し
た購買FBCシステムをリリースする。この新製品によってホテ
ルのビジネスはいかに変わるのか。開発担当者に聞いた。

買
部
は
、
キ
ッ
チ
ン
に
見
せ
ら
れ
る〝
数
字
〞を
持

っ
て
い
な
け
れ
ば
有
無
を
言
わ
ず
に
買
う
し
か

あ
り
ま
せ
ん
。
こ
の
状
況
で
は
購
買
部
の
努
力

に
も
限
界
が
生
じ
て
し
ま
い
ま
す
。

今
回
の
こ
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
の
一
つ

の
大
き
な
使
命
は
、
そ
う
い
っ
た
フ
ロ
ン
ト
サ
イ

ド
の
皆
さ
ん
に
対
し
て
、
購
買
部
が
提
示
で
き

る
数
字
を
作
っ
て
あ
げ
る
こ
と
だ
と
考
え
て
い

ま
す
。

『
今
、
○
○
を
い
く
ら
買
っ
て
い
る
。
こ
の
材
料

は
去
年
と
比
較
し
て
、
原
価
率
が
こ
の
く
ら
い
上

が
っ
て
る
ん
で
す
よ
。
も
う
少
し
効
率
よ
く
使
用

す
る
方
法
を
一
緒
に
考
え
ま
し
ょ
う
よ
』と
、
購

買
部
が
こ
う
い
う
提
案
を
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
に
ぶ

つ
け
ら
れ
る
部
署
に
な
る
こ
と
で
、ホ
テ
ル
全
体

の
効
率
が
各
段
に
上
が
る
で
し
ょ
う
」

今
回
の
シ
ス
テ
ム
開
発
に
あ
た
り
、
梅
田
、
馬

場
の
両
氏
は
協
力
ホ
テ
ル
に
延
べ
１
年
以
上
の

ヒ
ア
リ
ン
グ
を
か
け
、
購
買
担
当
に
べ
っ
た
り
張

り
つ
き
で
日
々
の
業
務
、
さ
ら
に
は
そ
れ
を
進
め

る
う
え
で
の
悩
み
を
共
有
し
た
と
い
う
。

「
こ
の
膨
大
な
ヒ
ア
リ
ン
グ
の
中
で
購
買
部
の

方
と
わ
れ
わ
れ
が
共
通
し
て
抱
い
た
思
い
と
し

て
は
、
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
皆
さ
ん
に
日
々
の
業

務
の
中
で〝
買
っ
た
も
の
が
利
益
に
変
わ
る
た
め

に
は
ど
う
す
れ
ば
い
い
か
？
〞を
考
え
て
も
ら
お

う
と
い
う
も
の
で
し
た
。

フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
皆
さ
ん
に
そ
う
い
う
意

識
を
持
っ
て
も
ら
え
る
よ
う
な
仕
事
を
購
買
部

側
が
し
な
け
れ
ば
、
本
来
の
使
命
で
あ
る『
い
か

に
効
率
よ
く
』、『
い
か
に
安
く
』、『
い
か
に
品
質

を
落
と
さ
ず
に
』は
達
成
さ
れ
な
い
か
ら
で
す
」

す
な
わ
ち
、
購
買
部
が
ホ
テ
ル
内
コ
ン
サ
ル

テ
ィ
ン
グ
機
能
を
身
に
付
け
機
能
す
る
こ
と
で
、

ホ
テ
ル
の
業
務
は
各
段
に
効
率
化
さ
れ
る
は
ず

な
の
だ
。
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フ
ロ
ン
ト
だ
け
で
な
く

裏
方
支
援
の
シ
ス
テ
ム
開
発

長
年
、
婚
礼
・
宴
集
会
支
援
シ
ス
テ
ム
を
提
供

し
て
き
た
㈱
ユ
ニ
コ
ー
ン
。
し
か
し
、
同
社
の
過

去
を
振
り
返
っ
て
み
る
と
、
販
売
管
理
、
給
与
管

理
、
財
務
会
計
と
い
う
よ
う
な
裏
方
支
援
の
シ

ス
テ
ム
開
発
も
行
な
っ
て
き
た
歴
史
も
あ
る
。

「『B
V
M
anager

』を
筆
頭
に
、
婚
礼
・
宴
集
会

支
援
に
特
化
し
て
か
ら
し
ば
ら
く
の
間
は
、
そ

う
し
た
裏
方
支
援
か
ら
は
遠
ざ
か
っ
て
い
た
の
で

す
が
、
も
と
も
と
は
得
意
分
野
の
一
つ
だ
っ
た
と

い
う
こ
と
で
す
。

婚
礼
・
宴
集
会
支
援
の
仕
事

を
通
し
て
ホ
テ
ル
の
方
々
と
お
話
を
し
て
い
く
中

で
、
ど
う
も
購
買
に
関
し
て
は
一
般
企
業
向
け

の
シ
ス
テ
ム
を
無
理
や
り
運
用
し
て
い
る
所
が

多
く
、な
か
な
か
担
当
者
も
ご
苦
労
さ
れ
て
い
る

よ
う
だ
と
い
う
こ
と
が
分
か
っ
て
き
ま
し
た
。

ホ
テ
ル
が
困
っ
て
い
ら
っ
し
ゃ
る
業
務
を
シ
ス
テ

ム
で
解
決
す
る
の
が
ユ
ニ
コ
ー
ン
の
使
命
で
す
か

ら
、
そ
れ
な
ら
ば
、
弊
社
で
ホ
テ
ル
の
購
買
に
特

化
し
た
シ
ス
テ
ム
を
作
り
ま
し
ょ
う
と
い
う
こ
と

に
な
り
、今
回
の
新
製
品
開
発
に
至
っ
た
の
で
す
」

購
買
業
務
に
科
学
的
分
析
デ
ー
タ
を

物
を
仕
入
れ
、
そ
れ
を
商
品
化
し
て
売
っ
て

い
く
と
い
う
商
売
の
流
れ
は
一
般
企
業
も
ホ
テ

ル
も
変
わ
ら
な
い
。
た
だ
、
ホ
テ
ル
の
場
合
に
は

仕
入
れ
る
も
の
の
多
く
が
料
飲
の
材
料
と
し
て

消
費
さ
れ
て
い
く
と
い
う
と
こ
ろ
が
大
き
な
ポ

イ
ン
ト
だ
。

「
食
材
を
買
っ
て
、
そ
れ
を
料
理
に
し
て
販
売
し

て
い
く
と
い
う
過
程
を
踏
む
以
上
、一
般
企
業
向

け
の
購
買
シ
ス
テ
ム
で
は
限
界
が
あ
り
ま
す
。
例

え
ば
肉
を
10
キ
ロ
仕
入
れ
て
も
、
販
売
時
に
そ
れ

が
同
じ
く
10
キ
ロ
で
あ
る
こ
と
は
な
い
か
ら
で
す
」

現
状
で
は
、
こ
う
し
た
料
飲
に
お
け
る
特
性

を
無
視
し
て
結
果
だ
け
を
記
録
し
て
い
く
シ
ス

テ
ム
が
ほ
と
ん
ど
。
こ
れ
で
は
１
０
０
万
円
で

購
入
し
た
肉
を
使
っ
た
料
理
で
２
０
０
万
円
の

売
り
上
げ
が
上
が
れ
ば
原
価
率
50
％
と
い
う
単

純
な
分
析
し
か
で
き
な
い
。

「
２
０
０
万
円
の
売
り
上
げ
が
上
が
る
ま
で
の

過
程
で
、
何
を
ど
れ
だ
け
、
ど
こ
か
ら
買
っ
て
、

ど
の
よ
う
に
使
う
か
と
い
う
こ
と
は
す
べ
て
キ

ッ
チ
ン
の
経
験
則
に
基
づ
い
て
判
断
さ
れ
て
い

て
、
将
来
的
に
よ
り
効
率
を
高
め
る
よ
う
な
分

析
を
し
て
く
こ
と
が
で
き
な
い
の
で
す
。
そ
の

あ
た
り
も
含
め
て
、
購
買
担
当
者
が
原
価
管
理
、

売
上
管
理
、
分
析
ま
で
的
確
に
行
な
え
る
の
が

今
回
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
の
特
徴
で
す
。

こ
の
シ
ス
テ
ム
に
よ
っ
て
、
商
品
一
つ
一
つ
の
仕

入
れ
と
、
宴
会
、レ
ス
ト
ラ
ン
、
宿
泊
の
そ
れ
ぞ
れ

の
業
務
か
ら
上
が
っ
て
き
た
売
り
上
げ
を
き
ち
ん

と
リ
ン
ク
さ
せ
、
ど
こ
で
も
っ
と
コ
ス
ト
削
減
が

で
き
る
の
か
、
ど
こ
で
も
っ
と
利
益
を
追
求
で
き

る
の
か
を
ホ
テ
ル
全
体
で
把
握
す
る
こ
と
が
可

能
に
な
り
ま
す
。
そ
れ
ら
が
明
確
に
見
え
て
く
れ

ば
、
例
え
ば
、『
年
末
の
フ
ェ
ア
で
は
こ
う
い
う
材

料
を
使
っ
た
メ
ニ
ュ
ー
を
前
面
に
出
し
て
プ
ロ
モ

ー
シ
ョ
ン
す
る
こ
と
で
、
こ
れ
ぐ
ら
い
の
利
益
が

見
込
め
る
だ
ろ
う
』な
ど
と
い
う
よ
う
に
、
こ
れ

ま
で
勘
と
経
験
に
頼
っ
て
い
た
メ
ニ
ュ
ー
開
発
が

科
学
的
な
判
断
に
よ
っ
て
、よ
り
効
果
的
な
結
果

に
つ
な
げ
る
こ
と
を
可
能
に
し
ま
す
」

ホ
テ
ル
に
合
わ
な
い
シ
ス
テ
ム
を
無
理
や
り

使
っ
て
い
た「
購
買
シ
ス
テ
ム
」と
、
料
飲
担
当

者
の
勘
と
経
験
に
頼
っ
て
い
た「
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ

ム
」を
ユ
ニ
コ
ー
ン
が
ホ
テ
ル
専
用
シ
ス
テ
ム
と

し
て
統
合
す
る
こ
と
で
、
体
系
的
な
デ
ー
タ
を

得
る
こ
と
が
可
能
に
な
る
だ
ろ
う
。

M
icrosoft.N

ET

で
開
発

「B
V
M
anager

」の
最
新
バ
ー
ジ
ョ
ン
と
同
様
、今

回
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
もM

icrosoft.N
E
T

に
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よ
っ
て
サ
ー
ビ
ス
が
提
供
さ
れ
る
。

「
当
社
に
と
っ
て
もM

icrosoft.N
E
T

で
の
シ
ス

テ
ム
開
発
は
新
た
な
挑
戦
で
し
た
。『B

V

M
anager

』の
最
新
版
の
開
発
が
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ

ス
テ
ム
よ
り
も
１
年
ほ
ど
先
行
し
て
い
ま
し
た

の
で
、
そ
ち
ら
で
蓄
え
た
技
術
を
盛
り
込
む
こ

と
に
な
り
ま
し
た
。
間
も
な
く『W

indow
s
7

』

も
リ
リ
ー
ス
さ
れ
る
よ
う
で
す
が
、
長
く
使
っ
て

い
た
だ
く
も
の
な
の
で
、な
く
な
っ
て
し
ま
う
Ｏ

Ｓ
に
対
応
し
た
シ
ス
テ
ム
で
は
お
客
さ
ま
に
不

安
を
与
え
ま
す
。
常
に
最
新
の
技
術
で
サ
ー
ビ

ス
を
提
供
す
る
こ
と
が
必
要
だ
と
考
え
、

M
icrosoft.N

E
T

で
開
発
す
る
と
い
う
判
断
を
し

ま
し
た
」

M
icrosoft.N

E
T

に
よ
る
ホ
テ
ル
側
の
メ
リ
ッ

ト
と
し
て
は
、
導
入
時
に
お
け
る
手
間
や
コ
ス

ト
削
減
、
そ
れ
に
メ
ン
テ
ナ
ン
ス
の
手
軽
さ
が

挙
げ
ら
れ
る
だ
ろ
う
。

「
ク
ラ
イ
ア
ン
ト
・
サ
ー
バ
ー
型
の
シ
ス
テ
ム
で

は
パ
ソ
コ
ン
が
壊
れ
た
り
、
新
し
い
も
の
に
入
れ

替
え
る
だ
け
で
す
べ
て
の
ア
プ
リ
ケ
ー
シ
ョ
ン

を
再
イ
ン
ス
ト
ー
ル
す
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。

こ
の
作
業
だ
け
で
管
理
者
の
方
は
一
日
を
忙
殺

さ
れ
る
こ
と
も
あ
る
と
聞
い
て
い
ま
す
」

シ
ス
テ
ム
管
理
に
手
間
を
か
け
る
の
は
本
業

以
外
の
労
力
が
増
え
る
こ
と
で
あ
り
、
こ
こ
を

省
く
と
い
う
努
力
は
今
後
必
須
で
あ
ろ
う
。

買
っ
た
も
の
が
利
益
に
変
わ
る
た
め
の
構
造

最
後
に
、
今
回
の
新
シ
ス
テ
ム
に
よ
っ
て
、
購

買
部
そ
の
も
の
が
ど
の
よ
う
に
変
貌
で
き
る
と

考
え
て
い
る
の
か
を
聞
い
た
。

「
購
買
部
の
方
の
使
命
は
、『
い
か
に
効
率
よ

く
』、『
い
か
に
安
く
』、『
い
か
に
品
質
を
落
と
さ

ず
に
』だ
と
思
い
ま
す
。
現
在
も
、
各
ホ
テ
ル
の

皆
さ
ん
が
こ
れ
を
必
死
に
遂
行
さ
れ
て
い
ま
す
。

し
か
し
、
購
買
と
い
う
仕
事
は
決
し
て
一
部
署

だ
け
で
は
完
結
せ
ず
、
キ
ッ
チ
ン
を
は
じ
め
と
し

て
ホ
テ
ル
の
す
べ
て
の
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
協

力
を
得
ら
れ
な
け
れ
ば
成
立
し
な
い
も
の
で
す
。

キ
ッ
チ
ン
は
シ
ェ
フ
の
経
験
と
勘
に
基
づ
い
て

『
こ
れ
が
必
要
な
ん
だ
か
ら
、
ど
う
し
て
も
買
っ

て
ほ
し
い
』と
言
っ
て
く
る
。
そ
れ
に
対
し
て
購

ユニコーン

ホテル専用「購買FBCシステム」を

新開発 ㈱ユニコーンは来年早々をめどに、ホテルの購買業務に特化し
た購買FBCシステムをリリースする。この新製品によってホテ
ルのビジネスはいかに変わるのか。開発担当者に聞いた。

買
部
は
、
キ
ッ
チ
ン
に
見
せ
ら
れ
る〝
数
字
〞を
持

っ
て
い
な
け
れ
ば
有
無
を
言
わ
ず
に
買
う
し
か

あ
り
ま
せ
ん
。
こ
の
状
況
で
は
購
買
部
の
努
力

に
も
限
界
が
生
じ
て
し
ま
い
ま
す
。

今
回
の
こ
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
の
一
つ

の
大
き
な
使
命
は
、
そ
う
い
っ
た
フ
ロ
ン
ト
サ
イ

ド
の
皆
さ
ん
に
対
し
て
、
購
買
部
が
提
示
で
き

る
数
字
を
作
っ
て
あ
げ
る
こ
と
だ
と
考
え
て
い

ま
す
。

『
今
、
○
○
を
い
く
ら
買
っ
て
い
る
。
こ
の
材
料

は
去
年
と
比
較
し
て
、
原
価
率
が
こ
の
く
ら
い
上

が
っ
て
る
ん
で
す
よ
。
も
う
少
し
効
率
よ
く
使
用

す
る
方
法
を
一
緒
に
考
え
ま
し
ょ
う
よ
』と
、
購

買
部
が
こ
う
い
う
提
案
を
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
に
ぶ

つ
け
ら
れ
る
部
署
に
な
る
こ
と
で
、ホ
テ
ル
全
体

の
効
率
が
各
段
に
上
が
る
で
し
ょ
う
」

今
回
の
シ
ス
テ
ム
開
発
に
あ
た
り
、
梅
田
、
馬

場
の
両
氏
は
協
力
ホ
テ
ル
に
延
べ
１
年
以
上
の

ヒ
ア
リ
ン
グ
を
か
け
、
購
買
担
当
に
べ
っ
た
り
張

り
つ
き
で
日
々
の
業
務
、
さ
ら
に
は
そ
れ
を
進
め

る
う
え
で
の
悩
み
を
共
有
し
た
と
い
う
。

「
こ
の
膨
大
な
ヒ
ア
リ
ン
グ
の
中
で
購
買
部
の

方
と
わ
れ
わ
れ
が
共
通
し
て
抱
い
た
思
い
と
し

て
は
、
フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
皆
さ
ん
に
日
々
の
業

務
の
中
で〝
買
っ
た
も
の
が
利
益
に
変
わ
る
た
め

に
は
ど
う
す
れ
ば
い
い
か
？
〞を
考
え
て
も
ら
お

う
と
い
う
も
の
で
し
た
。

フ
ロ
ン
ト
サ
イ
ド
の
皆
さ
ん
に
そ
う
い
う
意

識
を
持
っ
て
も
ら
え
る
よ
う
な
仕
事
を
購
買
部

側
が
し
な
け
れ
ば
、
本
来
の
使
命
で
あ
る『
い
か

に
効
率
よ
く
』、『
い
か
に
安
く
』、『
い
か
に
品
質

を
落
と
さ
ず
に
』は
達
成
さ
れ
な
い
か
ら
で
す
」

す
な
わ
ち
、
購
買
部
が
ホ
テ
ル
内
コ
ン
サ
ル

テ
ィ
ン
グ
機
能
を
身
に
付
け
機
能
す
る
こ
と
で
、

ホ
テ
ル
の
業
務
は
各
段
に
効
率
化
さ
れ
る
は
ず

な
の
だ
。
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フ
ロ
ン
ト
だ
け
で
な
く

裏
方
支
援
の
シ
ス
テ
ム
開
発

長
年
、
婚
礼
・
宴
集
会
支
援
シ
ス
テ
ム
を
提
供

し
て
き
た
㈱
ユ
ニ
コ
ー
ン
。
し
か
し
、
同
社
の
過

去
を
振
り
返
っ
て
み
る
と
、
販
売
管
理
、
給
与
管

理
、
財
務
会
計
と
い
う
よ
う
な
裏
方
支
援
の
シ

ス
テ
ム
開
発
も
行
な
っ
て
き
た
歴
史
も
あ
る
。

「『B
V
M
anager

』を
筆
頭
に
、
婚
礼
・
宴
集
会

支
援
に
特
化
し
て
か
ら
し
ば
ら
く
の
間
は
、
そ

う
し
た
裏
方
支
援
か
ら
は
遠
ざ
か
っ
て
い
た
の
で

す
が
、
も
と
も
と
は
得
意
分
野
の
一
つ
だ
っ
た
と

い
う
こ
と
で
す
。

婚
礼
・
宴
集
会
支
援
の
仕
事

を
通
し
て
ホ
テ
ル
の
方
々
と
お
話
を
し
て
い
く
中

で
、
ど
う
も
購
買
に
関
し
て
は
一
般
企
業
向
け

の
シ
ス
テ
ム
を
無
理
や
り
運
用
し
て
い
る
所
が

多
く
、な
か
な
か
担
当
者
も
ご
苦
労
さ
れ
て
い
る

よ
う
だ
と
い
う
こ
と
が
分
か
っ
て
き
ま
し
た
。

ホ
テ
ル
が
困
っ
て
い
ら
っ
し
ゃ
る
業
務
を
シ
ス
テ

ム
で
解
決
す
る
の
が
ユ
ニ
コ
ー
ン
の
使
命
で
す
か

ら
、
そ
れ
な
ら
ば
、
弊
社
で
ホ
テ
ル
の
購
買
に
特

化
し
た
シ
ス
テ
ム
を
作
り
ま
し
ょ
う
と
い
う
こ
と

に
な
り
、今
回
の
新
製
品
開
発
に
至
っ
た
の
で
す
」

購
買
業
務
に
科
学
的
分
析
デ
ー
タ
を

物
を
仕
入
れ
、
そ
れ
を
商
品
化
し
て
売
っ
て

い
く
と
い
う
商
売
の
流
れ
は
一
般
企
業
も
ホ
テ

ル
も
変
わ
ら
な
い
。
た
だ
、
ホ
テ
ル
の
場
合
に
は

仕
入
れ
る
も
の
の
多
く
が
料
飲
の
材
料
と
し
て

消
費
さ
れ
て
い
く
と
い
う
と
こ
ろ
が
大
き
な
ポ

イ
ン
ト
だ
。

「
食
材
を
買
っ
て
、
そ
れ
を
料
理
に
し
て
販
売
し

て
い
く
と
い
う
過
程
を
踏
む
以
上
、一
般
企
業
向

け
の
購
買
シ
ス
テ
ム
で
は
限
界
が
あ
り
ま
す
。
例

え
ば
肉
を
10
キ
ロ
仕
入
れ
て
も
、
販
売
時
に
そ
れ

が
同
じ
く
10
キ
ロ
で
あ
る
こ
と
は
な
い
か
ら
で
す
」

現
状
で
は
、
こ
う
し
た
料
飲
に
お
け
る
特
性

を
無
視
し
て
結
果
だ
け
を
記
録
し
て
い
く
シ
ス

テ
ム
が
ほ
と
ん
ど
。
こ
れ
で
は
１
０
０
万
円
で

購
入
し
た
肉
を
使
っ
た
料
理
で
２
０
０
万
円
の

売
り
上
げ
が
上
が
れ
ば
原
価
率
50
％
と
い
う
単

純
な
分
析
し
か
で
き
な
い
。

「
２
０
０
万
円
の
売
り
上
げ
が
上
が
る
ま
で
の

過
程
で
、
何
を
ど
れ
だ
け
、
ど
こ
か
ら
買
っ
て
、

ど
の
よ
う
に
使
う
か
と
い
う
こ
と
は
す
べ
て
キ

ッ
チ
ン
の
経
験
則
に
基
づ
い
て
判
断
さ
れ
て
い

て
、
将
来
的
に
よ
り
効
率
を
高
め
る
よ
う
な
分

析
を
し
て
く
こ
と
が
で
き
な
い
の
で
す
。
そ
の

あ
た
り
も
含
め
て
、
購
買
担
当
者
が
原
価
管
理
、

売
上
管
理
、
分
析
ま
で
的
確
に
行
な
え
る
の
が

今
回
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
の
特
徴
で
す
。

こ
の
シ
ス
テ
ム
に
よ
っ
て
、
商
品
一
つ
一
つ
の
仕

入
れ
と
、
宴
会
、レ
ス
ト
ラ
ン
、
宿
泊
の
そ
れ
ぞ
れ

の
業
務
か
ら
上
が
っ
て
き
た
売
り
上
げ
を
き
ち
ん

と
リ
ン
ク
さ
せ
、
ど
こ
で
も
っ
と
コ
ス
ト
削
減
が

で
き
る
の
か
、
ど
こ
で
も
っ
と
利
益
を
追
求
で
き

る
の
か
を
ホ
テ
ル
全
体
で
把
握
す
る
こ
と
が
可

能
に
な
り
ま
す
。
そ
れ
ら
が
明
確
に
見
え
て
く
れ

ば
、
例
え
ば
、『
年
末
の
フ
ェ
ア
で
は
こ
う
い
う
材

料
を
使
っ
た
メ
ニ
ュ
ー
を
前
面
に
出
し
て
プ
ロ
モ

ー
シ
ョ
ン
す
る
こ
と
で
、
こ
れ
ぐ
ら
い
の
利
益
が

見
込
め
る
だ
ろ
う
』な
ど
と
い
う
よ
う
に
、
こ
れ

ま
で
勘
と
経
験
に
頼
っ
て
い
た
メ
ニ
ュ
ー
開
発
が

科
学
的
な
判
断
に
よ
っ
て
、よ
り
効
果
的
な
結
果

に
つ
な
げ
る
こ
と
を
可
能
に
し
ま
す
」

ホ
テ
ル
に
合
わ
な
い
シ
ス
テ
ム
を
無
理
や
り

使
っ
て
い
た「
購
買
シ
ス
テ
ム
」と
、
料
飲
担
当

者
の
勘
と
経
験
に
頼
っ
て
い
た「
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ

ム
」を
ユ
ニ
コ
ー
ン
が
ホ
テ
ル
専
用
シ
ス
テ
ム
と

し
て
統
合
す
る
こ
と
で
、
体
系
的
な
デ
ー
タ
を

得
る
こ
と
が
可
能
に
な
る
だ
ろ
う
。

M
icrosoft.N

ET

で
開
発

「B
V
M
anager

」の
最
新
バ
ー
ジ
ョ
ン
と
同
様
、今

回
の
購
買
Ｆ
Ｂ
Ｃ
シ
ス
テ
ム
もM

icrosoft.N
E
T

に
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